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s’ameliorer
b

O Obtenez les permis et licences nécessaires.

O Ouvrez vos comptes bancaires.
O Ouvrez vos comptes gouvernementaux (TPS, TVQ, CSST, etc.).

Avec les meilleures

| O Mettez en place des systémes de comptabilité et de gestion pra[iques d’affaires

54 \ .
appropries a votre entrepmse.

O Annoncez votre démarrage. ,
g—:iﬂ" ® O Présentez votre entreprise.
> O Présentez votre équipe.

I ’ :
ETAPE E AE ‘: NAM@"W = } N O Analysez votre marché.
- . R '

O Présentez votre stratégie de marketing.

=

- Assurez-vous de bien maftriser votre plan d’affaires

: O Planifiez vos besoins en ressources humaines.
et les avantages de votre projet.

o , . . B O Planifiez vos besoins de financement.
R O Précisez vos besoins en financement et votre contribution personnelle.

O Prévoyez un échéancier pour I'obtention du financement.

O Quelles sont les principales exigences de vos partenaires financiers ?
m Gens d'affaires

®m Dirigeants d'entreprises
m Gestionnaires

m Chefs d'équipe

“~ O Assurez-vous de prévoir des solutions de rechange
- . /7 . /7 .
' si votre négociation ne réussit pas.
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NN A PLANIFICATION

O Comment préparer le démarrage de votre entreprise ?
O Quels sont les permis, licences, enregistrements nécessaires ?

k mdeie.gouvgc.ca/mpa

O Ou vous procurerez-vous les équipements, marchandises
et fournitures dont vous aurez besoin 2

O Quelle sera votre stratégie de mise en marché ?

e LB LoD rie gIgoil! d 7
= ~ - odPLl ] O Votre entreprise créera-t-elle des emplois ?
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O Décrivez de fagon détaillée votre produit ou service 2
O Existe-t-il un marché suffisant pour votre produit ou service ?

‘
OA qui s’adresse votre produit ou service 2

O Connaissez-vous vos concurrents ?

A\

Association Régionale
de Développement Economique du
CENTRE-DU-QUEBEC

r il 3

v - - '
Le cRERAE file.
du développement économ

e o o

O Quelle part de marché pourrait occuper votre entreprise 2

o] 3 - L 'ENTREPRENELUR

m - 'II

O Avez-vous le profil de I'entrepreneur ?

A
O Etes-vous bien entouré ?

O Avez-vous besoin de perfectionnement ?

O Pouvez-vous investir dans votre projet 2

RECICM,
Centre-du-

Les CLD du Centre-du-Québec offrent des services de premigre ligne d'accompagnement
et de soutien technique ou financier auprés des entrepreneurs potentiels ou déja en activité,
individuels ou collectifs, incluant les entreprises d'économie sociale. Ces services
comprennent notamment :

e |es services de consultation, d'orientation et de référence.

e |aide a la réalisation de plan daffaires, incluant les études de préfaisabilité.

e |arecherche de financement

e |aide financiere aux entreprises, principalement par le biais du Fonds local
d'investissement (FLI).

e |aformation en entrepreneuriat.

e | 'accompagnement et le suivi des entrepreneurs et des entreprises

e |aréférence a des services plus spécialisés, tels les services en matiere d'exportation
ou de développement technologique.

MEAIS SORMBES NORMBRFLE A CROIRF
OUE JESPRIT DEMTREPRISE ET

U INMOWATICRN CORTE BUEMT A LA
PROSFERITE DE MOTRE REGITN,

O Quelles sont vos options ?

Pour plus de renseignements sur les mesures d'aide financiére disponibles et sur les services

0 Gt e 6 (19 60 v y , )
68 LEH, contacter o LLE 6 VOTe Terrione O Comment dénicher une idée d’'entreprise ?

MRC de Nicolet-Yamaska MRC de Bécancour !
CLD de la MRC %)I_lD ﬂe la M&% %%gezcg%our L. . R AT T % B
de Nicolet-Yamaska eléphone a : _i b . e

Téléphone : 819 293-2997 O Votre PrOJet est-il bien défini ?

MRC de Drummond MRC d"Arthabaska MRC de I’Erable

SDE de Drummondville CDE des Bois-Francs CLD de la MRC de L'Erable
Téléphone : 819 477-5511 Téléphone : 819 758-3172  Téléphone : 819 362-2333

O Est-il réalisable ?

@] Desjardins
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